Trilha de Qualificacao

Informacgoes gerais:

Nome: Trilha de Qualificagao
Carga horaria: 30h

Oferta: Online

Objetivos:

Explicar conceitos, metodologias e técnicas, para auxiliar os empreendedores a
alavancar seus empreendimentos incubados. Além de refletir sobre as atitudes e as
caracteristicas do comportamento empreendedor.

Compreender o empreendedorismo e sua relevancia para o desenvolvimento da

economia e sociedade.

Carga Horaria - Total: 30h

Tipo da aula ‘ Carga horaria

Teodrica ‘ 30h

Programa

° PROGRAMA

MODULO 1 - Nova Economia: como o mercado era e como esta
MODULO 2 - Ecossistema de inovac&o: da origem aos dias atuais
MODULO 3 - Como criar negdcios escalaveis e inovadores
MODULO 4 - Validacao

MODULO 5 - Estratégias para um negdcio inovador e escalavel
MODULO 6 - Inteligéncia Emocional e o Perfil Empreendedor
MODULO 7 - Soft Skills



MODULO 8 - Lideranca e Gestdo de Equipes
MODULO 9 - Metodologias Ageis | Scrum
MODULO 10 - Modelagem de Negécio e Canvas
MODULO 11 - Vendas

MODULO 12 - Técnicas de Negociacéo
MODULO 13 - Desenvolvimento de Clientes
MODULO 14 - Fontes de Receita e Precificacdo
MODULO 15 - Analise de Mercado

MODULO 16 - Construcdo de Cenarios
MODULO 17 - Data Driven

MODULO 18 - Business Intelligence

MODULO 19 - Marketing Digital

MODULO 20 - Customer Success

MODULO 21 - UX/UI

MODULO 22 - Growth Hacking

MODULO 23 - Estratégia de Funil

MODULO 24 - Planejamento Financeiro e Contabil
MODULO 25 - Planejamento Juridico

MODULO 26 - Investimento em Startups
MODULO 27 - Preparagéo para Fundraising
MODULO 28 - Valuation

MODULO 29 - Fundraising

MODULO 30 - Internacionalizagéo
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